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Avrupa'nin en buyltk ve dinamik perakende
pazarina agilmak artik her zamankinden daha
erigilebilirl

Perakende sektérunde tedarikgi, olmak isteyen
Ureticiler igin tasarlanan ihracat Kampusleri,
Turkiye'deki Ureticileri Avrupa'daki perakende
zincirleriyle bulusturan yenilikgi bir ¢dzdm
sunuyor.

Avrupa'daki 500 milyondan fazla tUketiciye
hizmet veren 1 milyondan fazla perakende
satis noktasi ve 300 buyuk zincir, her gun
raflarini doldurmak igin dlzenli tedarikgilere
intiyag duyuyor. Ancak etkili bir "kanal" eksikligi
karmasik gibi gorGnen regllasyonlar, birgok
Ureticiyi bu pazara giriste engelliyor. ihracat
Kampusleri iste bu noktada devreye giriyor ve
Ureticilere stratejik bir c6zUm sunuyor.

ihracat Kampusleri ile Avrupa’nin Kalbine
Ulasinl

ilhracat  Kampusleri,  Ureticilere  Avrupa
perakende zincirlerinin  karar alicilanyla
dogrudan iletisim kurma firsati sunuyor.
Perakende zincirlerinin satin alma
yoneticileriyle birebir gérisme ve onlarla
glcglyu is iligkileri kurma imkéni, sizi pazarda
rakiplerinizden bir adim 6ne tasiyor. Dogru
baglantilari kurarak, markanizin guavenilirligini
artirabilir ve yeni is birliklerine zemin
hazirlayabilirsiniz.

Avrupa’nin stratejik merkezinde yer alan
modern ofis, showroom ve depo alanlarimiz
sayesinde, bodlgesel pazarlarda fiziksel bir
varlik olusturabilirsiniz. Bu, yalnizca

musterilerinizin size olan glvenini artirmakla
kalmaz, ayni zamanda perakende zincirlerinin
radarina girmenizi kolaylastinr. Markanizi
uluslararasi bir platformda sergilemek igin
ihtiyaciniz olan tim altyapiy sagliyoruz.
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Lojistik  slrecglerinizde  karsilagabileceginiz
zorluklari en aza indirmek igin kapsaml
operasyonel destek sunuyoruz. Depolama
hizmetlerimiz, ADR'li  Grunler igin  &zel
cozUmlerimiz ve planli teslimatlar icin optimize
edilmis sistemlerimizle tedarik zincirinizi
sorunsuz bir sekilde ydnetebilirsiniz.

Pazarda 6ne gikmanin yolu, tuketici taleplerini
ve trendleri dogru analiz etmekten geger.
ihracat Kampusleri, Avrupa pazarindaki Grin
kategorilerini ve talep egilimlerini yakindan
takip etmenizi saglayarak, Urin gaminizi
optimize etme firsati sunar. Bdylece,
musterilerinizin  ihtiyaglarnna en  uygun
cozUmleri sunabilir ve rekabet gucunlzU
artirabilirsiniz.

Ayrica, Avrupa'da is yapmayl kolaylastiracak
blrokratik sureglerde de yaninizdayiz. Yasal
temsilcilik hizmetlerimizle, yerel yasalara
uygunluk saglarken, vize ve galisma izinleri gibi
konularda énemli avantajlar elde edebilirsiniz.
Bu, Avrupa pazarinda surdurdlebilir bir basari
icin gerekli olan tum unsurlan sizin igin
erisilebilir hale getiriyor.

Siz de Avrupa pazarinda yer almak ve
perakende zincirleriyle gugld bir ig birligi

kurmak istiyorsaniz, |hracat KampuUsleri'nin
sundugu bu firsati degerlendirin!

Detayli bilgi ve katilim sartlan igin lGtfen bizimle
iletisime gecmekten gekinmeyin.

Saygl ve sevgiyle,

ihracat Kamptsleri Yonetimi




Greticileri

Ihracat
Avrupa’nin en buyuk perakende zincirleriyle

Kampusleri, Turkiye'deki
bulusturmauy hedefleyen yenilikgi bir
platformdur. Proje, yalnizca Ureticilere fiziksel
alanlar sunmakla kalmaz;, ayni zamanda
sUrdUrdlebilir bir is modeli ve etkin bir "kanal"
olusturma firsati saglar.

Avrupa’nin stratejik noktalarindan biri olan
Hollanda’'da konumlanan ihracat Kampusleri,
perakende zincirlerinin operasyon merkezlerine
yakingiyla  Ureticilere  benzersiz  lojistik
avantajlar sunar. Proje, Ureticilerin perakende
zincirlerinin satin alma yoneticileriyle dogrudan
iletisim kurmasini kolaylastiran bir altyapi saglar
ve bu baglamda sadece bir is merkezi degil, ayni
zamanda kapsaml bir is gelistirme ekosistemi
olarak hizmet verir.

ihracat Kampusleri; modern ofis, showroom ve
depo alanlarinin yani sira, egitim programlarn,
Urdn lansmanlari, networking etkinlikleri ve 6zel
davetlerle katiimci firmalarin Avrupa pazarinda
glcgld bir yer edinmesini destekler. Ayni
zamanda, operasyonel risklerin yénetimi,
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regulasyonlara uyum, burokratik kolaylklar ve
kategori  takibi gibi alanlarda sagladig
hizmetlerle firmalann biytmesini hizlandirir.

Bu proje, sadece bugunun degil, gelecegin
tedarik  zinciri  gereksinimlerini  karsilamayl
hedefleyen dinamik ve yenilikgi bir girisimdir.

Tarkiye'nin Uretim glctind Avrupa’nin talepleriyle
bulusturmak icin hayata gecirilen |hracat
Kampusleri, Ureticiler igin rekabet avantaj

saglayan bir k6pru gérevi gérmektedir.




Greticilerin

Ihracat
perakende zincirlerine erisimini kolaylastiran
entegre bir is platformudur. Sistem, katiimci
firmalara stratejik bir "kanal" sunarak Avrupa
pazarinda kalici bir yer edinmelerine olanak
saglar. isleyis su dért temel adim (zerine
kuruludur:

Kampusua, Avrupa'daki

Kampuse Katilim ve Altyapi Se¢imi

Katiimci firmalar, modern ofis, showroom ve
depo segeneklerinden ihtiyaglarina en uygun
olani segerek ihracat KampUsi'ne dahil olur.
Kampus igindeki fiziksel varlik, firmanizin Avrupa
pazarinda gUvenilir bir partner olarak
konumlanmasini saglar.

Dogru Baglantilar Kurma

ihracat KampUsU, katiimei firmalara perakende
zincirlerinin satin alma yoneticileriyle dogrudan
iletisim kurma firsati sunar. Egitim programlarn,
Urdn lansmanlari, networking etkinlikleri ve PLMA
dncesi/sonrasi organizasyonlarla firmanizin bu
yoneticilerle yakin bir bag kurmasini saglar. Bu
etkinlikler, sadece tanitm degdil, kalici is
birliklerinin temelini olusturur.

Lojistik ve Operasyonel Destek Saglama
Kampus, ADR'li urUnler igin depolama imkan,

planl  teslimatlarin  yoénetimi ve numune
gobnderimi  gibi lojistik desteklerle tedarik

sUreglerinizi optimize eder. Ayrica, satis sonrasi
risklerin yonetimi ve regulasyonlara uyum
konularinda profesyonel gézUumler

sunarak operasyonel sUreglerinizi sorunsuz
hale getirir.
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Pazar Bilgisi ve Blylime Firsatlari

lhracat KampuUsd, katiimci firmalarin  Avrupa
pazarindaki kategori trendlerini ve tUketici
taleplerini yakindan takip etmelerine olanak
tanir. Bu bilgiler sayesinde, Urun gaminizi
optimize edebilir ve markanizi dogru bir sekilde
konumlandirabilirsiniz.  Ayrica, fabrika satis
magazasi ve online satig imkanlariyla markanizin
bilinirligini artirabilirsiniz.

Blrokratik ve Yasal Avantajlar

Kampus, Avrupa’'da yasal temsilcilik ve vize gibi
blrokratik  suUreglerde  katilimci  firmalara
rehberlik eder. Bu destek, firmanizin Avrupa'da
sUrdurllebilir  bir is modeli olusturmasini
kolaylastirir.




ihracat Kampuslerinin 0zGnG Olugturan 3K
Stratejisi

ihracat KampUsleri, yalnizca fiziksel bir altyapi
dedil, ureticileri Avrupa pazarinda gucgld ve
sUrdurulebilir bir konuma tasiyan stratejik bir
modeldir. Bu modelin temelinde, katilimci
firmalara saglanan 3 anahtar deger
bulunmaktadir: Kanalin Kurulmasi, Kanalin
Gelistirilmesi, Kanalin Guvenligi

1. Kanalin Kurulmasi: Dogru Kanali Olusturun

Avrupa pazarina girisin temel sart, dogru bir
"kanal" kurmaktir. ihracat Kampusleri,
perakende zincirlerinin satin alma
yoneticileriyle ve departmanlariyla birebir
iletisim kurmanizi saglar.

*Egitim Programlar:: Perakende zincirlerinin
satin alma yoneticileri tarafindan duzenlenen
egitimlerle bu karar alicilarla yakin baglar
kurabilirsiniz.

«Urtn Lansmanlan ve Organizasyonlar: Yeni
Uranlerinizi dogru kisilere tanitma firsat
bulursunuz.

*Networking ve Etkinlikler: PLMA 06ncesi ve
sonrasi duzenlenen 6zel etkinliklerle uzun
vadeli iligkiler inga edebilirsiniz.

2. Kanali Gelistir: Rekabet Avantaji Saglayin

Rekabetgi bir pazarda éne gikmak, pazar bilgisi
ve dogru stratejilerle mimkdn olur.

*Kategori Takibi: Avrupa pazarindaki tUketici
trendlerini  analiz ederek Grin gaminizi
optimize etmenize yardimci oluyoruz.
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*Depolama ve Numune Teslimi: ADR’li drtnler
dahil olmak Uzere, perakende zincirlerinin
ihtiyaglarina uygun depolama ve hizli numune
teslimi imkanlari sagliyoruz.

*Online vweFiziksel Satig: Fabrika satis magazamiz
ve e-ticaret platformlariyla  markanizin
gordnarltgunud artinyoruz.

3. Kanalin Guvenligi: Operasyonel Guvenligi Saglayin

Avrupa'da surdurdlebilir  bir is  modeli
olusturmanin yolu, operasyonel ve
regulasyonel riskleri yonetmekten gecger.

Operasyon Sdurecinde Destek: Depolama,
sevkiyat ve tedarik zinciri yoénetiminde size
kapsaml gozUmler sunarak operasyonlarinizin
her agsamasini kolaylastinyoruz.

Satis Sonrasi Destek: Urlinlerin teslimatindan
satis sonrasi sUrece kadar olusabilecek tum
risklere karsi yaninizdayjz.

*Planli Teslimat Uyumu: Perakende zincirlerinin
zamanlamaya dayali lojistik beklentilerini
karsilamanizi sagliyoruz.

*Regulasyonlara Uygunluk: Urdnlerinizin
etiketten igerik uyumluluguna kadar tum
regulasyonel sUregleri destekliyoruz.




Ofis

Ofis
Ekonomi
15 m?

(825 €/ay)

Showroom

Showroom
Ekonomi
10 m?

(550 €/ay )

Depo

Depo
Ekonomi
15 m2

(825 €/ay)
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OfisAlanlar

Ofis alanlanmiz, sirketinizin hak ettigi prestij ve
profesyonelligi yansitacak sekilde ozel
olarak tasarlanmistir.

Ust dizey altyapr ve olanaklara sahip bu
alanlar, ihracatgilarin potansiyel musteriler igin
sicak bir ortam yaratmasina olanak tanir ve is
iliskilerini gelistiren profesyonel ve konforlu bir
ortami tesvik eder.

15 m?den baslayan alanlarla bu ofisler
sirketinizin basarisiiginideal bir firsat sunuyor.

Showroom Alanlari

Urdin teshiri ve misteri etkilesimi igin tasarlanan
10 m?den baslayan showroom alanlarimiz,
UrGnlerinizi tercihlerinize muUkemmel uyum
saglayan bir ortamda sergilemenize olanak tanir.

Bu alanlar, UrUnlerinizi  sergilemek igin
mukemmel bir sahne gbrevi gorerek
UrGnlerinizin dogru zamanda ve yerde, dogru
izlenimi yaratmasini saglar.

Depo Alanlari

ihracat sdrecinde hizin  kritik  &neminin
bilincinde olarak, 15 metrekareden basglayan
depo go6zumlerimiz, ilk siparislerin aciliyetini
karsilayacak sekilde optimize edilmistir.
Numuneler ve stoklanmig drGnler igin hazir
alanlar sunan depolarimiz, ihracatgilarimiza
pazar taleplerine hizli yanit verme gulcu
vererek kuresel arenada rekabet avantaji
sagliyor.

ikili Paketler

Show+0Of

15 m? Ofis

10 m2Showroom
— (1375 €/ay)

1.250€/ay

Dep+Of

15 m2 Ofis
15 m2Depo
——(4-650-Elayy—

1.500 €/ay

Uclii Paketler

Kampus
Ekonomi

15 m2 Ofis

10 m2Showroom
15m2 Depo

— (2.200€/ay)

1.760 €/ay
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@ Kiralama ticretine dahil hizmetler.

@ Kiralama ticretine dahil olmayan ancak Uicreti mukabilinde faydalanabilecek hizmetler.

@ Kiralama kapsami disinda kalan hizmetler.

Ofis
Ofis Ofis
Ofis Showroom Depo Showroom
Showroom Depo
Depo
Turk Personel Asistan o O O Q 0 O
Yabanci Personel Asistan o O O o Q O
Musteri Agirlama (/] O . 0 O 0
Musteri Ziyareti o . . Q (V] 0
Musterilerin Aranmasi Q . . Q O 0
Musterilere Mail Atilmasi (/] . . (V] (V] (V]
Dénemsel Faaliyet Raporu o . . Q 0 Q
Toplanti Odasi Kullanimi o (V] O (] Q V]
Konferans Odasi Kullanimi (v] (v} (v] (V] (V] (V]
Ortak Alan Kullanimi (v} V] V] (V] V] (V]
Teshir Dizenleme - Dedisiklik . O . 0 . 0
Urtin Temizligi o o o V] ([ J o
Ucretsiz indirme/Bindirme . ‘ O . 0 Q
Stok Sayim/Tasnif/Temizlik . . O . Q 0
PLMA fuar dénemi 6zel hizmetler o O . Q 0 O
Yurtdisi temsilcilik adres Q (v} Q (v] O (V]
Yurtdisi birim mali mtsavirlik hizmetleri Q O Q o 0 O
Operasyon Kriz yénetimi O . 0 Q O Q
Teslimat Sonrasi Kriz Yénetimi o . o O Q o
Lojistik destegi/takibi V] o V] (V] (V] (V]
Urun geri gagirma prosedurlerinin takibi Q . Q O O o
Urtin imha prosedrlerinin takibi (/) ) (/] (/) (/] (v]
Kategori takibi 0 . ' O Q 0
Regulasyon uygunlugu destek hizmetleri O ' . Q 0 0
Responsible Person Q . . Q 0 Q
Kampts digi tabela ve goértntrlik Q Q . Q O Q
Numune Teslimat o 0 . 0 0 O
Yurtdig! birim mali mtsavirlik hizmetleri (/] (v} V] (V] o V]
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ihracat kampUslerinde tamamlayici ortak alanlar bulunmaktadir. Bu ortak alanlar, ihracatgi firmalarinis
sUreglerini desteklemek ve farkliihtiyaglarina yanit verebilmek adina tasarlanmistir.

# Resepsiyon Alani

_ Ihracat Kampusii'ne gelen ziyaretgileri
karsilamak ve yonlendirmek igin tasarlanmis
profesyonel bir resepsiyon alani. Misafirlerinizin
4, hos geldiniz hissi yagsamasinisaglayacak bir
ilkizlenimolusturur.

Toplanti Odalari

Onemli gdrismelerin yapilabilecegdi donanimli
ve konforlu toplanti odalan. Firmalarin
musterileriyle etkili iletisim kurmalarini
saglayacak, gizlilik ve konfor sunacak bir ortam.
Isbirlikci bir atmosferde etkiliiletisimve isbirligiigin
idealmekanlar sunar.

@B . n/Seminer Odasi

Urdin lansmanlar, bayi toplantilan gibi etkinliklerin
W dizenlenebilecedi genis ve modern sunum

% alani. Burasi interaktif etkinliklerin
gerceklesebilecegdive buyuk gruplara hitap
edebilecek bir ortam saglayacak. Profesyonel
sunum ekipmanlari ve konforlu bir ortam
sunarak etkileyici sunum deneyimlerisaglar.
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Alani

Kafeterya

Ortak kullanim alanlarindan biri olan kafeterya, |
galisanlar ve ziyaretgiler igin dinlenme ve !
sosyallesme imkani sunacak. Rahat bir
ortamda atigtirmaliklar ve igecekler egliginde &
zaman gecirebilecekleri bir yer olacak. -




Defter Tutma Hizmetleri

ihracat Kampusleri, isletmelerin maliyetlerini
disurmek ve zamanlarini  daha  etkin
kullanmalarini saglamak adina paylasilan defter

tutma hizmetleri sunar. Bu hizmet, dogru
kayitlarin  tutulmasini  saglarken isletmelerin
kendi ana faaliyetlerine daha fazla

odaklanmasina imkan tanir.

Danismanlik Hizmetleri

ihracatgi firmalarin basarilarini  artirmak igin,
ihracat Kampslerinde paylasilan danismanlik
hizmetleri bulunur. Bu hizmet, deneyimli
profesyonellerle ighirligi yaparak isletmelerin
maliyetlerini azaltirken bir yandan da igletmeye
6zgu rehberlikve destek sunar.

Lojistik ve Gimrukleme Hizmetleri

ihracat Kampusleri, lojistik stregleri basitlestirir
ve gumrikleme maliyetlerini distrmek igin ortak
lojistik ve 6zel gumrikleme hizmetleri sunar. Bu
hizmetler, mallarin ekonomik ve sorunsuz bir
sekilde tasinmasini saglayarak isletmelere

6nemli 6lglde maliyet avantaji sunar.

\ i

\
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Reklamve Tanitim

ihracat Kampusleri, isletmelerin potansiyelini
artirmak ve daha genis bir kitleye ulagmak
amaciyla o6zel olarak hazirlanan ortak
Pazarlama, Reklam ve Tantim hizmetlerini
sunmaktadir.

Bu hizmet, KampUs iginde yer alan tUm katiimci
ihracatg! firmalann Grdn ve hizmetlerini etkili bir

sekilde tanitmay hedefler. Bu sayede,
katlimcilarin  marka gordnurldgunt artirarak
pazarda daha guglt bir konum elde
etmelerine destek olur.

Ortak Reklam Hizmeti, maliyet etkinligini
saglarken ayni zamanda her bir ihracatgi

firmanin reklam ve tanitmini tek bir gati altinda
birlestirerek sunar. Bu yaklasim, kattmcilarin
butgelerini daha verimli ydénetmelerini ve genis
bir hedef kitlesine ulagmalarini saglar.

ihracat Kampusleri, her bir katilimci firmanin
blyUmesine katkida bulunmak igin kaliteli reklam
ve tanitm hizmetlerini sunma konusundaki
kararlligini strdUrdr. Bu hizmetler sayesinde
reklam ve tanitim maliyetlerini paylasarak,
ihracatgl toplulugunun  goérdndrlGgind  en
Ust dUzeye gikarmak mUmkdn olur.

faydalanabilirsiniz.

ihracat Kampuslerinin sagladi§j bu ek hizmetler, ihracatgi firmalarin temel is operasyonlarina
odaklanmalarini ve bliyumelerini desteklemeyi amaclar. Bu hizmetler, isletmelerin verimliligini
artinrken maliyetleri minimum seviyeye geker ve isletmelerin bliytme potansiyelini artinr. Kampus
icinde yer alarak, isletmenizin gérdndrlgund artirabilir ve etkin reklam ve tanitim hizmetlerinden
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ihracat Kampuslerinde yer kiralayan ihracatg! firmalar Ticaret Bakanligi tarafindan
saglanan desteklerden de faydalanabilmektedir.

Ticaret Bakanlig, yurtdisinda ofis, showroom ve depo kiralayan ihracatgi firmalara
onemli bir destek sunmaktadir: Isletmelerin burut kira maliyetinin % 7Q'il

Katiimci ihracatgilar, kira édemelerini gergeklestirip Ticaret Bakanligi'na
basvurduklarinda, yaptiklari kira 6demesinin yarisini geri alma avantajina sahiptirler.

Bu destek 6demesi, isletmelerigin tamamen geri ddemesiz ve Ucretsiz bir firsat sunar.

ihracat Kampusleri, Ticaret Bakanligi'nin bu 6nemli destekleriyle isletmelerin
yurtdisinda etkili bir sekilde faaliyet gdstermelerine katki saglamaktadir.

ihracat Kampusleri projesi_mustakil bir 6zel sektdr girisimi olup Ticaret Bakanligl ile
herhangi bir _bag bulunmamaktadir. Bu nedenle, bir isletmenin Ihracat
Kampuslerinde yer tahsisi yapmis olmasi, Bakanlik desteklerinden kesin bir surette
faydalanacag anlamina gelmez. Bir katilimci ihracatgl firmanin séz konusu
desteklerle ilgili bakanligin kendi mevzuatina, genelgesine ve kanunlarina uygun
bir bagvuru yapmasi ve sonuglandirmasi halinde destek almasi mumkundur.

Bakanlik tarafindan saglanan desteklerle ilgili ayrnntili bilgiye wwwticaretgovtr

adresinden ulasilabilir. Ayrica Bakanliga ait 444 8 482 numarali Teknik Destek ve
Mevzuat Bilgilendirme Hattindan interaktif bilgi almak mumkudn.



http://www.ticaret.gov.tr/

Neden Avrupa’da Bir Adrese ihtiyaciniz Var?

DUnya ticaretinde gulcgld bir yer edinmek,
yalnizca kaliteli arGnler Uretmekle sinirli
degildir. Bugliin Avrupa perakende pazarinda
basariya ulagsmak isteyen her Ureticinin,
pazara yakin olmak ve guvenilir bir tedarikgi
olarak kendini konumlandirmak igin yerel bir
adrese ihtiyaci vardrr. iste Avrupa'da bir adrese
sahip olmanin sundugu kritik avantajlar:

1. Giiven ve Sayginlik Olusturur

Avrupa perakende zincirleri, tedarikgilerini
segerken yerel bir adrese sahip olmay bir
glven gostergesi olarak degerlendirir. Yerel
bir adres, firmanizin profesyonel ve uzun
vadeli bir is ortag oldugunu kanitlar. Buy,
zincirlerin sizinle is birligi yapma konusundaki
istekliligini artirir.

2. Maliyet ve Zaman Yonetimi Saglar

Yerel bir adres, yalnizca pazarda varlik
gostermek igin degil, is slUreglerinizi optimize
etmek igin de ©nemli bir aragtir. Numune
gonderiminden iliski yénetimine kadar birgok
alanda zamandan ve maliyetten tasarruf
etmenizi saglar. Fiziksel yakinlik, musterilerle
iliskilerinizi guglendirmekle kalmaz, islerinizi
hizlandinr  ve pazardaki konumunuzu
saglamlastirir.

3. Kriz Yonetimini Kolaylastirir

Avrupa'da faaliyet gOsterirken
karsilagabileceginiz operasyonel ve satis
sonrasi riskler, zamaninda mUldahalelerle
yonetilmediginde blyuk maliyetlere
dodnUsebilir. Yerel bir adres sayesinde, kriz
anlarinda musterilere yakin olabilir, sorunlara
hizli cozUumler aretebilir  ve cezai
yaptinmlardan kaginabilirsiniz. ihracat
Kampusleri, bu strecglerde:
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‘Operasyonel Risklerinizi Yénetir Sevkiyat,
teslimat ve diger operasyonel sUrecglerde
olusabilecek sorunlar hizlica c¢dzmenizi
saglar.

-Satig Sonrasi Destek Sunar: Urtin kalitesi,
etiket uyumlulugu gibi nedenlerle
olusabilecek cezalarin 6nline geger veya
iptal edilmesine yardimci olur.

‘Maliyetleri Dusurdr: Dogru planlama ve
yonlendirmelerle krizlerin mali etkilerini
minimuma indirir.

4. Perakende Zincirlerinin Onceligi Olmanizi Saglar

Yerel bir adrese sahip olmak, dzellikle ADR'Li
aranler gibi 6zel Grun kategorilerinde,
perakende zincirlerinin tedarikgileriyle
calismasini kolaylastirir. Yerel depolama ve
lojistik imkanlariniz sayesinde toptancilarin
6nUine gegerek dogrudan tedarikgi olma
firsatini yakalarsiniz.

5. ls iliskilerinizi Giiglendirir ve Gériiniirligiinizii
Artirir

Avrupa'daki bir adres, uyalnizca Llojistik
suregler igin degil, ayni zamanda is iligkileri
gelistirmek icin de kritik bir role sahiptir. Yerel
bir adrese sahip olmaniz, perakende
zincirlerinin  satin  alma  yoneticileriyle
guvenilir bir is ortagr olarak algilanmanizi
saglar. Ayrica, showroom alanlan gibi fiziksel
varliklariniz, markanizin gOranurltgund
artirarak Grtnlerinizi dogru kisilere ulastirr.

6. Uzun Vadeli ve Siirdiiriilebilir is Modelleri
Olusturur

Yerel bir adres, kisa vadeli kazanglarin
otesinde, firmanizin Avrupa pazarinda kalici
bir oyuncu olmasini saglar. Pazarda fiziksel
olarak bulunmak, uzun vadeli is birlikleri
kurmaniz ve rekabetgi bir yapi olusturmaniz
icin gerekli zemini hazirlar.




Avrupa’nin Kalbine Agilan Kapi

Hollanda, sadece Avrupa'nin degil, dunya
ticaretinin de en stratejik noktalarindan biridir.
Cografi konumu, gelismis lojistik altyapisi ve
uluslararasi ticarete sagladigi kolayliklarla
Hollanda, ihracat Kampusleri'nin ilk duragi olmak
icin ideal bir merkezdir. iste bu stratejik tercihin
nedenleri:

1. Blue Banana Koridorunun Kalbinde

Hollanda, Avrupa'nin ekonomik omurgasi olarak
kabul edilen Blue Banana Koridoru Uzerinde yer
alir. Bu boélge, Avrupa’nin en buyuk ekonomik ve
nUfus yogunluguna sahip sehirlerini birbirine
baglar. Hollanda, 200 milyonluk bir ntfusa kisa
sUrede ulasabilecek bir merkez olarak 6ne gikar.

2. Lojistik ve Ulasim Ussii

Hollanda, dinyanin en buyuk limanlarindan biri
olan Rotterdam Limani ve modern altyapisiyla
Avrupa'nin lojistik merkezi olarak bilinir.

*Hava Kargo Avantaji: Amsterdam Schiphol
Havalimani, Avrupa’nin en yogun yuk tagimacilig
merkezlerinden biridir.

*Karayolu ve Demiryolu Agi: Hollanda, tim
Avrupa'ya hizli erisim saglayan guglu bir kara ve
demiryolu agina sahiptir.

Bu 6zellikler, Hollanda'yl ihracat yapmak isteyen
firmalar icin egsiz bir lojistik Us haline getirir.

3. Perakende Zincirlerinin Merkezlerine Yakinhk

Hollanda,  Avrupa'nin bluytk  perakende
zincirlerinin  bélge ubnetimlerine ve genel
mudurltklerine optimum mesafede bulunur. Bu
stratejik konum, firmalarin dogru baglantilar
kurmasini ve islerini kolaylastirmasini saglar.
Fiziksel yakinlik, iletisim ve is birligini glglendiren
en 6nemli unsurlardan biridir.

4. PLMA: FMCG ve Private Label’in Promiyeri
Hollanda, hizli tUketim UrGnleri (FMCG) ve Private
Label sektérinin en prestijli

organizasyonlarindan biri olan PLMA (Private
Label Manufacturers Association) fuarina ev
sahipligi yapar.

.‘ihracat
"KampUsleri

Pazara giden en kestirme yol

.
Bu etkinlik, her yl ddnyanin en buyuk
perakende zincirlerini ve buyuk olgekli
musterileri bir araya getirir.

*Yilin belirli bir déneminde Hollanda, bu
kiresel devlerle dogrudan temas kurmak
isteyen firmalar icin essiz bir firsat sunar.
sihracat KampuUsleri, bu avantaji katiimci

firmalar igin ticari bir kazanca dontstirmek
amaciyla stratejik bir Us saglar.

5. Avrupa’nin Ticaret ve Dagitim Merkezi

Hollanda, Avrupa'ya mal girisi igin bir kapi
islevi gorur. Birgok uluslararasi sirket, dagitim
merkezlerini ve bdlgesel ofislerini burada
konumlandirr. Hollanda'da bir  varlk
olusturmak, Avrupa pazarinda yer edinmek
isteyen firmalar igin buyutk bir avantaj saglar.

6. is Dostu ve inovatif Ekosistem

Hollanda, seffaf i yapma kaltard, yenilikgi
girisimleri  destekleyen  politikalari  ve
uluslararasi  firmalara sagladi§r cazip
tesgviklerle is dostu bir Ulke olarak 6ne gikar.
AB standartlarina uygunluk agisindan da
Hollanda'da yer almak, firmalar igin buyuk
kolaylik saglar.

7. Dil ve Kiltlr Avantaiji

Hollanda, gok dilli ve kulturel agidan gesitliligi
yUksek bir Glkedir. ingilizce, is dinyasinda
yaygin olarak kullanilan bir dil oldugu igin
Hollanda'da is yapmak, iletisim zorluklarini
minimuma indirir.

8. Guglii Tuketici Pazari ve Yakinhk

Hollanda'min  konumu, Avrupa'nin  blyuk
tUketici pazarlarina hizli erisim imkani sunar:
«Almanya, Fransa, Belgika ve Ingiltere gibi
onemli pazarlara sadece birkag saatlik
mesafededir.

*Bu yakinlik, lojistik maliyetlerin azalmasini ve
pazar surekliligini saglar.
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ihracat KampuUslerine yer kiralamak isteyen ihracatgilar igin basvuru sireg ve
asamalar sunlardr:

\\Q 1Online Basvuru Formu Doldurma

Yer tahsis basgvuru sUreci, ilk adim olarak ihracat
Kampuslerinin resmi internet sayfasi Gzerinden doldurulan
yer tahsis bagvuru formu ile baglar. lhracatgilar, resmi

\ Internet sayfasi Uzerinden yer tahsis bagvuru formunu
. ‘ eksiksiz doldururlar

2.Basvuru incelenmesi

ihracat Kampusleri yénetimi, basvurularn detayl

bir sekilde inceler ve uygunluk degerlendirmesi
yapar.

A
A

4.Fabrika Ziyareti

3. Video Konferans Milakat ve Toplanti

Basvurusu uygun bulunan adaylarla, video konferans
Uzerinden mulakat ve toplanti dUzenlenir. Bu asama,

detayli bir degerlendirme ve karsilkl bilgi alisverisi icin firsat
sunar.

ihracat KampuUsleri ydnetimi, adaylarin isletme tesislerini
yerinde degerlendirmek amaciyla fabrika ziyareti gergeklestirir.
Bu adim, fiziksel kosullarin ve isletmenin uygunlugunun
dogrudan gézlemlenmesini saglar.

contract

— 5.YerTahsis S6zlesmesiimzalanmasi

— Basvurusu kabul edilen isletme ile ihracat Kampusleri
— ybnetimi arasinda, yer tahsisine dair detaylan iceren bir
sozlesme imzalanir. Bu sozlesme, karsilkli taahhdtleri ve

‘ yer kiralama sartlariniigerir.
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